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Voor wie?

Ambitieuze Ondernemingen die 
Online Marketing als een 
Kernactiviteit van hun Bedrijf zien,

Wat?

helpen Organisch Relevante 
Bezoekersaantallen te laten Groeien,

Hoe?

door inzet van de Meest Effectieve en 
Duurzame SEO Methoden en Tools.

Gespecialiseerde SEO dienstverlener.



35+ Collega’s (25 FTE)

5000+ Websites in beheer

Eigen Publisher Database

Eigen Linkruil Database

100+ IM Bureaus als klant

900+ Websites als klant

14+ jaar ervaring

Ambitieuze doelstellingen..



Eigen SEO opleiding

Startfunctie: Studenten 

5 Teams

Vaste SEO adviseur

Eigen Project Mgt. Systeem

Eigen Kennis Mgt. Systeem

SEO-ERP Systeem (in ontw.)

Toekomst?





SEO: Onze Visie



SEO Proces 

Keyword Research

Relevantie Keywords
Maandelijkse Volumes
Concurrentie
Rankings
Laaghangend Fruit
Focus Keywords

Fase 1

SEO Audit

Technische SEO
Content
Onpage SEO
Offpage SEO

Fase 2

Offpage SEO Plan

Situatie tov. Concurrentie:
- Domein
- Backlinkprofiel
- Rankings
Doelstellingen
Aanpak

Fase 3

Linkbuilding

PBN’s
Linkruil
Betaalde Publicaties
Citation Building
Blog Commenting
etc, etc

Fase 4: doorlopend



Kwaliteit Backlinks

Private Blog Networks

Blogs met relevante artikelen en een sterk 
backlinkprofiel, speciaal gemaakt om te 
linkbuilden.

3

Linkbuilding sites

Diverse soorten websites waarop 
traditionele linkbuilding links gemaakt 

worden , zoals: Startpagina (klonen), 
blogcomments, linkpartner pagina’s, etc.

4

Buitencategorie

Hoge autoriteit websites waar het 
traditioneel lastig is om een link te krijgen, 
zoals:  wikipedia.org, 
www.belastingdienst.nl, www.UVA.nl,  etc.

1

Hoge autoriteit websites

Websites met een actieve redactie en veel 
bezoekers, zoals: nieuwssites, kranten, 

bloggers, influencers, vakbladen, etc.

2

Hogere Trust
Meer Bezoekers
Moeilijker te bemachtigen
=> Digitale PR

Lagere Trust
Minder Bezoekers
Eenvoudiger te bemachtigen
=> Conventionele linkbuilding

https://www.wikipedia.org/
http://www.belastingdienst.nl
http://www.uva.nl


Ruilmiddelen
Nieuwswaarde

Entertainment-
waarde

Backlinks
Geld

Barter deal
Elke plaatsing is in 
essentie een ruil.

Hier rechts staan de 
belangrijkste 
ruilmiddelen die ingezet 
worden voor het 
bemachtigen van 
publicaties en backlinks.

(Directe
Plaatsing)



Uitgangspunten



Vraagstelling

Welke strategie en verantwoorde inzet per maand aan 
linkbuilding is nodig om het verschil in het linkprofiel 
tov onze concurrenten in te lopen?



Doelstelling: Topposities op Focus Keywords

Focus Keywords NL:

Hier staan de belangrijkste zoekwoorden

Belangrijke Concurrenten:

En hier de belangrijkste SERP concurrenten



Analyse Offpage SEO



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024, http + https, +subdomains)

Op Domein-niveau

Klant

Concurrent 1

Concurrent 2

Concurrent 3

Concurrent 4

Concurrent 5



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024, http + https, +subdomains)

Op Topic-niveau (topic)

Klant

Concurrent 1

Concurrent 2

Concurrent 3

Concurrent 4

Concurrent 5



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord (10K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord (10K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 2 (17K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 2 (17K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 3 (7K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 3 (7K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 4 (29K)



(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

SERP: Zoekwoord 4 (29K)



Huidige rankings

(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

Keyword Positie         Vol.  Verk.      KD    URL



Huidige rankings (2)

(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

Keyword Positie         Vol.  Verk.      KD    URL



Huidige rankings (3)

(Obv Ahrefs, 21 feb 2024)

Keyword Positie         Vol.  Verk.      KD            URL



Verwachte groei 2024 DR UR RD
jan 2023

+RD
in 2023

RD
jan 2024

RD 
jan 2025

Klant 57 28 1084 +186 1270 1456

Concurrent 1 85 42 18799 +2691 21490 24181

Concurrent 2 57 23 3102 +218 3320 3538

Concurrent 3 50 20 733 +169 902 1071

Concurrent 4 41 14 406 +159 565 724

Concurrent 5 49 19 704 +105 809 914

(Obv Ahrefs, 23 jan 2024)

Groei domeinen grootste concurrenten 



Conclusies
● Klant: Domain Rating = 57 (prima).
● Concurrenten zijn aan het linkbuilden en het verschil met Klant is beperkt.
● Klant.nl mist zowel sterke backlinks (UR>30), als volume (UR<10) tov concurrentie 

(paginaniveau).
● Referring Domains concurrenten groeien met honderd plus domeinen per jaar.
● Klant.nl rankt op de meeste keywords tussen plek 3 en 50 in Google NL.
● Op de meeste keywords is de keyword difficulty erg laag.
● Er weten concurrenten te ranken met relatief weinig Referring Domains op paginaniveau.
● De concurrentie op het keyword ‘Zoekwoord’ is heel sterk. Verstandig om meer aandacht 

te besteden op de specifieke focus keywords om meer resultaat te behalen.



Voorstel.



Doelstelling Linkbuilding

Wij stellen voor iedere maand minimaal 67 backlinks te maken:
● Op minimaal 67 verschillende domeinen waar Klant.nl nog geen backlink van heeft.
● Met minimaal 48 geschreven artikelen.
● Op sites die qua onderwerp voldoende gerelateerd zijn, zodat het onderwerp van 

het artikel een logische en geloofwaardige link heeft met Klant.
● Met verder een natuurlijke variatie voor wat betreft:

○ Type link (losse link, in context link)
○ Sterkte, qua Domain Rating en Traffic
○ Follow/No-follow
○ Keyword/Branded/Naked URL-Anchors, met alle natuurlijke varianten



Aanpak Linkbuilding

Wij stellen een mix van linkbuilding methoden voor:

● Directe plaatsing in ons netwerk van blogs en startpagina’s.

● Linkruil met beheerders van andere sites en netwerken.

● Inkoop van publicaties via Publishers uit onze database.

● Outreach doen naar beheerders van gerelateerde websites, die we onder andere 

vinden door backlink analyse van concurrerende websites.

● En diverse andere methoden zoals citation building, blog commenting, etc.



Inkoop Betaalde Publicaties

Betaalde Publicaties zetten wij in om artikelen geplaatst te krijgen op websites met een 

actieve redactie en relatief veel bezoekers (>1.000/maand).

Dat zorgt voor de hoogwaardige backlinks om het profiel compleet te maken.

Wij bieden toegang tot onze database met publishers, waarvan we met velen een 

inkoopkorting hebben kunnen bedingen.

Wij belasten, naast de benodigde tijd voor de afhandeling, onze inkoopprijs (inclusief de 

eventuele korting!) met een opslag van 9% door aan u.



Bewaking

Tijdens onze werkzaamheden bewaken wij:

● De kwaliteit van de websites waar wij op plaatsen.

● De ontwikkeling van het aantal Backlinks en Referring Domains.

● De ontwikkeling van de URL Rating van de doelpagina.

● De ontwikkeling van de rankings.

Als we ergens dreigen af te wijken van de genoemde doelstellingen zoeken we de oorzaak, 

nemen proactief maatregelen en maken hiervan melding in de rapportage.



Rapportage

Op de volgende manier informeren wij u over de voortgang:

● Maandelijkse Google Data Studio rapportage, met alle gemaakte backlinks, de 

rankings, de URL Rating en een korte toelichting op de werkzaamheden en 

resultaten.

We kunnen desgewenst in overleg metrics of informatie aan de rapportages toevoegen.



Investering
30 artikelen op ons PBN: 30 x €34 = € 1020,00

17 artikelen via linkruil: 17 x €42,50 = € 722,50

10 startpagina links: 10 x €17 = € 170,00

4 citation links: 4 x €25,50 = € 102,00

4 blogcomments: 4 x €25,50 = € 102,00

2 betaalde publicaties: 2 x €44 = € 88,00 + inkoopkosten

1 rapportage: 1 x €40 = € 40,00

Inkoop budget betaalde publicaties: €750,00 per maand

Totaal voor 67 backlinks per maand: € 2.994,50 per maand* (*) Excl BTW, facturatie halverwege 

de maand, betalingstermijn 15 dagen.



Aantal verwijzende domeinen over 12 maanden
Klant.nl huidig aantal: 1283 verwijzende domeinen.

Schatting na 12 maanden linkbuilding: 2087 verwijzende domeinen (+804)

De aanpak is gebaseerd op een samenwerking van 12 maanden, maar we hanteren een opzegtermijn van 1 kalendermaand. 



Dus… waarom niet gewoon doen?


